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¡Bien por la TIPIFICACIÓN!
La exportación de carne paraguaya y su valorización depende en gran
medida del trabajo que hagamos internamente para exponerla al
mundo con buena chapa y lograr, a pesar de lo básico de nuestro
producto, el mejor resultado posible.

En ese aspecto, los productores reclamamos la formalización de
procesos que garanticen la mejor presentación del producto, la
información oficial y la objetividad, entre otros. Para ello el Instituto de
la Carne, la Trazabilidad y la Tipificación ha sido donde más énfasis se
puso. Hoy, celebramos haber concretado uno de ellos.

Después de dos años de arduo trabajo conjunto entre productores,
industria, SENACSA y el Instituto Nacional del Tecnología y
Normalización (INTN), se aprobó definitivamente la Norma
Paraguaya de Clasificación y Tipificación de Carnes. Un viejo
anhelo que hoy se conquista. Hay una tipificación con nombre propio:
PARAGUAY.

Surgen muchos temas por resolver aun, pero si seguimos por este
camino y logramos sacar adelante viejos temas pendientes, nuestra
producción de proteína roja será cada vez más valorada en el mercado
internacional.

Queremos celebrar ese día lo antes posible.

¡ADELANTE!
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Precio del vacuno para faena

El aumento de la oferta de animales para faena está
presionando a la baja el precio que pagan los
frigoríficos por su materia prima. La entrada del
invierno y la situación de sequía en extensas regiones
del país está elevando la oferta, lo que se advierte
claramente en la cantidad de animales faenados en
mayo. Junio comenzó con una cotización del macho
para faena de US$ 3,50 el kilo carcasa, con una baja de
20 centavos durante mayo.

 

Las condiciones secas y la entrada del invierno están golpeando
fuerte el mercado de reposición. El desencuentro entre oferta y
demanda es muy notorio. La oferta es creciente y la demanda
cautelosa. La situación de sequía en el Chaco es la principal causa de
la actual situación. No solo los precios están en baja, sino que,
además, los porcentajes de venta en los remates están siendo bajos.
La situación se agudizó en la segunda quincena del mes. No se prevé
una reacción de la demanda hasta que esté cerca la primavera.   



 

El precio medio de los terneros se ubicó poco por encima de los G$ 14,000 en mayo. La tendencia de baja se agudizó en la
segunda quincena del mes y en los primeros días de junio. Las bajas de la reposición, como siempre sucede cuando el motivo de la
caída es climático, superan a las del gordo, por lo que la relación de reposición está siendo presionada a la baja. Eso se reflejará
más acentuadamente en junio. . 

 

El precio medio de exportación de la carne vacua paraguaya va a contracorriente de lo que está sucediendo con los precios del
gordo que pagan los frigoríficos. En mayo el valor medio de exportación promedió US$/t 5.493, levemente más alto que en abril y
el más elevado desde el año 2011, más de 10 años atrás. Además, los volúmenes embarcados respondieron al mayor nivel de
actividad de la industria frigorífica. En abril y mayo la faena superó las 200 mil cabezas mensuales. En mayo la actividad de la
industria fue la más alta desde julio del año pasado, 10 meses atrás, al superar las 227 mil cabezas. Las expectativas son de un
mercado que siga fluido y con precios de exportación firmes.

 

 




Referencias regionales e internacionales

La tendencia para los precios del gordo en la región fue
mayoritariamente a la baja durante mayo. El único que
escapó a esa generalidad fue Brasil, donde la valorización del
real en la segunda quincena de mayo hizo subir las
referencias en dólares. El Índice Faxcarne del Novillo
Mercosur cerró el mes a US$ 4,23, el valor más bajo desde
principios de febrero.

 

Los precios de los animales que venden los feedlots
estadounidenses cayeron en mayo. De todas formas, las
expectativas para el año siguen siendo de un mercado firme y
con precios en alza en la medida que las expectativas son de
oferta en baja. En cambio, se prevén precios por debajo de los
máximos de los últimos meses en Australia. 

 

Con la llegada del invierno, la expectativa es que la relación de reposición se vea presionada a la baja en los países de la región. La
menor oferta forrajera del invierno suele tener un mayor impacto sobre las categorías de invernada que en los precios de los
animales a faena. 

 

El valor medio de exportación de carne vacuna del Mercosur se arrima a los US$ 6.500 por tonelada peso embarque, un valor
nunca antes alcanzado. Aunque las condiciones del mercado internacional vuelven desafiante la posibilidad de que este nivel se
supere en el corto plazo, se trata de un valor medio impensado no tanto tiempo atrás. La demanda china se moderó desde
mediados de marzo. La expectativa es que resurja con la flexibilización de los confinamientos , fundamentalmente en Shanghái,
pero difícilmente el impacto sea inmediato. De todas formas, nada indica que el mercado vaya a bajar. La expectativa es de un
mercado firme próximo a los actuales máximos. 

 



Con datos todavía parciales, se estima que la faena de vacunos en los países del Mercosur durante los cinco primeros meses de
2022 se acercó a los 16,15 millones con un crecimiento de unas 670 mil cabezas (4%) respecto a igual período del año pasado.
Paraguay va contra la tendencia general, con un descenso de más de 70 mil cabezas (-8%) en la comparación anual. Sin embargo,
la expectativa es que gane ritmo en los próximos meses. Al menos la actividad fue alta en mayo y los favorables números de la
industria debería alentarla a elevar el ritmo de trabajo. 

 

Entrevista
Enrique Junqueira

“La única solución para nosotros es que vengan más frigoríficos”


Es brasileño, pero ya tiene el acento guaraní en su sangre. Enrique Junqueira
llegó hace más de 40 años a Paraguay para apostar a la ganadería, luego
incursionó en la agricultura y también lanzó su propia marca de carne con la
raza Nelore. A continuación, la entrevista que el productor concedió a
Everdem Ganadero.


¿Cuándo se dio su llegada a Paraguay y en qué zona?

Estamos en Paraguay hace más de 40 años con el negocio ganadero. Llegamos
a la zona de San Pedro y Canindeyú. En ese momento era una zona muy
compleja. No tenía caminos, era todo muy difícil. No teníamos conexión con
Asunción y la comunicación era toda con Brasil. Al principio era todo
invernada y hacía todo el ciclo completo. Y eso fue por muchos años, hasta que
al final de los 90 empezamos con la agricultura. En un primer momento
arrendamos los servicios, pero hoy somos nosotros los que sembramos el 100%
de nuestra aérea. Hoy dedicamos el 80% del área a la agricultura y el otro 20%
a la ganadería.

 

“Hoy en día nuestros animales del Chaco también son terminados en corrales”.

¿Aprovechan la producción de granos para tener una sinergia con la ganadería?

Exactamente, la terminación de nuestros ganados es toda con feedlots. Es una integración ganadería-agricultura. Con el
confinamiento, después del 2010 más o menos, compramos campos en el Chaco y transferimos gran parte del ganado para esa
zona. Con eso aumentamos la agricultura en San Pedro-Canindeyú. Hoy en día nuestros animales del Chaco también son
terminados en corrales. Tratamos de ingresar los machos a los corrales con unos 400 kg y las hembras sobre un eje de 350 kg.

 

“El sabor de la carne Nelore es distinto a cualquier raza, es algo característico” 



¿Qué peso carcasa obtienen de esos animales?

Nuestro objetivo es una carcasa arriba de 300 kg para los machos y unos 260 kg para las hembras. Lo más caro del confinamiento
es la carcasa del animal. Por eso tenemos que aprovechar el 100% de la carcasa. Entonces, esos animales cortitos, llamados
bolitas, para mí no sirven.

 

“Nuestro objetivo es una carcasa arriba de 300 kg para los machos y unos 260 kg para las hembras”

Tiene su propia marca de carne con la raza Nelore ¿Cómo surgió esa idea?

Este proyecto nació porque somos criadores de Nelore hace muchos años en Brasil. En Paraguay comenzamos con la cabaña
después del 2015. El Nelore tenía muy mala fama de calidad de carne aquí. Y yo les hablaba y les decía que estaban equivocados.
La gente no conoce el Nelore. Entonces empecé a faenar algunos animales de mi establecimiento, sacaba unos cortes y los
regalábamos a los amigos.

Y el feedback fue muy bueno. La gente comenzó a destacar la calidad increíble de la carne y comenzó a pedirnos más. Ahí se me
prendió la lamparita y dije: ‘Acá hay negocio’, y comenzamos a comercializar la carne con nuestra propia marca (Estrellita
Nelore).

 

“Otro gran problema que tenemos acá es la falta de mercados. Al no tener China, quedamos muy limitados en volumen”

¿Y qué características tiene la carne? 

La diferencia es que nosotros invertimos en nuestra genética; un animal con mucho marmoleo. Invertimos en toros con
marmoleo y esa genética ya viene de años. El sabor de la carne Nelore es distinto a cualquier raza, es algo característico.
Entonces, tengo una carne muy sabrosa y tierna.

 


¿Cómo está viendo hoy el negocio de la ganadería en Paraguay? El precio de la hacienda ha estado por debajo
del promedio de la región. 

Paraguay está cada día más difícil porque un gran problema acá es la alta concentración de los frigoríficos. Una planta tiene casi
el 50% de la faena y dos llegan al 80%. Acá no tiene nada que ver la ley de oferta y de demanda; los frigoríficos tienen una
dominancia de mercado tan grande que ellos manejan el precio. Con eso, nosotros ganaderos, no tenemos qué hacer. La única
solución es que vengan más frigoríficos y que no haya tanta concentración. Eso es un gran problema.

Y otro gran problema que tenemos acá es la falta de mercados. Al no tener China, quedamos muy limitados en volumen y esto
también lo utilizan nuestros compradores de carne para presionar sobre los precios de compra.



