
E d i t o r i a l

¿Es agrícola el chaco?
Hace 22 años cuando comenzó nuestra aventura chaqueña, hablar de
agricultura, riego o forestación en la región era equivalente a ser un
desconocedor de la realidad.
Supe que los menonitas plantaban más de 30.000 hectáreas en sus
primeros años allá por la década del 30, 40 o 50, que fracasaron como
agricultores y se convirtieron en buenos ganaderos.
Hoy la realidad es absolutamente distinta.
El "chip agricultor" que traían en su ADN, combinado con inversión en
nuevas tecnologías, nueva genética, mejores prácticas, es responsable
de las más de 230.000 hectáreas que se cultivan este año. Y hay mucho
para crecer. Se estima que tiene para desarrollar más de 7 millones de
hectáreas agrícolas.
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El mercado del gordo reaccionó a partir de la segunda
semana de noviembre. El macho para faena comenzó el
mes a US$ 2,80 y lo culminó a US$ 3,30, una robusta
recuperación de 50 centavos. Sin dudas que las
precipitaciones jugaron un papel importante en esta
suba, así como las necesidades de la industria de
satisfacer la demanda de los equipos kosher que
estuvieron trabajando en el país. 

 

Con la suba de los precios del gordo, a partir de mediados de
noviembre comenzó a advertirse un claro cambio en el mercado de
la reposición, especialmente en las categorías de machos. La
demanda se intensificó luego de que en la primera mitad del mes el
mercado se mostró parado. En las hembras la oferta continúa
siendo relativamente importante. En el plano climático, con la
excepción del oeste y noroeste del Chaco, las precipitaciones están
siendo beneficiosas para el desarrollo de las pasturas, lo que
seguramente mantendrá firme la demanda en semanas venideras. 

 



El precio del ternero se mantuvo firme en el país durante el mes pasado. Hace tres meses que oscila en el entorno de los G$
13.000 por kilo. Debido a la suba del gordo, la relación de reposición dejó atrás el pico de octubre y bajó unos 4 puntos, tendencia
que beneficia a los invernadores.

 

Paraguay mantuvo los volúmenes de exportación de carne vacuna en noviembre en niveles similares a los del mes anterior, pero
con cambios trascendentes en los destinos. Mientras aumentaron las colocaciones en Chile, su principal comprador, los
embarques a Rusia sufrieron una drástica caída. Chile llevó 12.043 toneladas en noviembre, superando incluso el pico que suele
darse en agosto, cuando el país trasandino incrementa las compras para abastecerse para las fiestas patrias de mediados de
setiembre. Rusia llevó solamente 1.353 toneladas, por debajo de los pisos de marzo a mayo, cuando se dio el mayor impacto de las
sanciones de Occidente al país euroasiático en respuesta a su invasión a Ucrania. Los envíos a Taiwán (2.638t) y Brasil (2.069t)
superaron a los de Rusia. 
 



 

Referencias regionales e internacionales

Los precios del ganado para faena en la región se ubican en
una banda estrecha entre US$ 3,25 y US$ 3,60 el kilo carcasa;
a mediados de año, cuando la demanda china era muy
intensa, la brecha llegó a ser de US$ 2 por kilo. La
flexibilización de la política Covid cero en China abre
expectativas de una mejora de la demanda en el mediano
plazo. 

 

Todo parece indicar que el período en que los precios
australianos se ubicaron por encima de los estadounidenses
quedó atrás. Australia va recomponiendo su stock, en tanto
que Estados Unidos ingresó en una fase de recomposición que
mantendrá sus precios elevados y, con toda seguridad,
impulsará al alza las importaciones de carne vacuna. 

 

Al igual que en el caso del ganado a faena, el precio del ternero en la región achicó la brecha entre los pisos y los picos. Paraguay
continúa siendo el país con un precio en dólares más bajo para al ternero y, por lo tanto, con la mejor relación para los
invernadores. 
 



Brasil sintió el cimbronazo de la caída de la demanda de China. En noviembre el volumen de exportación cayó a 148,8 mil
toneladas, el menor desde enero, en tanto que el valor medio de exportación mantiene un franco descenso. El mes pasado
promedió US$/t 5.227, 11% menos que en octubre y 23% por debajo del pico de junio. Aunque el precio medio de exportación de
la región cerrará 2022 por encima del año anterior, se dio un cambio brusco de la tendencia a partir de mediados del período que
con toda seguridad hará que el valor medio de 2023 se ubique por debajo del corriente. 
 

Los números para los corrales en la región se complicaron en los últimos meses tras la caída de los precios del gordo, en tanto se
mantiene elevada la cotización del alimento animal. Esto seguramente determinará un descenso en la cantidad de animales
terminada en corrales de engorde en los primeros meses de 2023. Si eso coincide con una reactivación de la demanda, fruto de la
flexibilización de las restricciones al movimiento en China, podría darse un impulso positivo en los precios de la carne y de los
animales a faena. 
 



Entrevista
Entrevista a Maurício Möller

“Vamos a tener bastante menos animales encerrados hasta
abril”

Maurício Möller es un empresario brasileño referente de la recría y terminación
de animales en feedlots del Chaco paraguayo. En entrevista con Everdem
Ganadero, el productor y gerente de Ypoti SA habló sobre las perspectivas del
negocio del corral y los desafíos que tiene por delante.
 
¿Cómo termina el año el negocio del corral en Paraguay? ¿Qué balance
hace?
El año fue muy inestable. Tuvimos precios de US$ 4,20 (por kg a la carne para el
macho) en febrero y llegamos a caer a US$ 2,80. Entonces, fue un negocio muy
complicado, aunque ahora está nuevamente al alza y se está estabilizando. Hoy
estamos nuevamente sobre el eje de US$ 3,55-3,60. Con esos números el negocio no
queda interesante como antes, pero ya paga las cuentas.
 
 

“A mi entender, es clave aumentar los pesos de las carcasas”

¿Qué proporción estimada de la faena de vacunos en Paraguay es de animales terminados en feedlots? ¿Su
negocio en particular cuántos animales maneja?
La verdad ese número no lo tengo disponible, pero en noviembre y diciembre la gran mayoría suele ser animales terminados en
corrales. En mi caso, en el último ejercicio agrícola (2021/22) terminamos unos 22 mil animales. En este ejercicio (2022/23)
incorporamos la hotelería de animales y, además, estamos previendo una ampliación de nuestra capacidad de encierro. Por eso,
pensamos que vamos a faenar un número mayor de animales incluyendo los de nuestros socios.

“En el último ejercicio agrícola (2021/22) terminamos unos 22 mil animales”

¿Qué disponibilidad de ganado para encierro espera para el arranque de 2023?
Creo que vamos a tener bastante menos animales encerrados, porque vamos a tener una caída importante en la oferta de
animales desde enero, febrero. Hasta abril, yo creo que vamos a tener una menor oferta de animales. Con los precios que pagan
los frigoríficos hoy y todos los insumos del confinamiento como el maíz, hace que sea un negocio caro y que no sea atractivo para
encerrar animales. Una gran parte de los corrales suele reducir su actividad durante los meses de diciembre, enero y febrero por
el exceso de lluvias. Y los feedlots que tienen actividad todo el año, encerraron un menor número de animales.

“Paraguay trabaja mucho con animales enteros terminados en pasturas y muchas
veces son carcasas que presentan muy poca grasa”

¿Qué precio tiene hoy el maíz para los corrales?
En nuestro caso, tenemos maíz húmedo y procesado en silos para los próximos seis meses. Actualmente, el maíz seco cotiza entre
US$ 235-240 la tonelada. Ese valor ha mejorado para el confinador, porque hace unos meses llegamos a pagar US$ 270-280.

“Tenemos que trabajar más a nivel de genética, nutrición”

¿Qué entiende que le falta a la cadena de animales terminados a corral para que sea más pujante?
Acá discutimos mucho sobre un tema que es importante para el confinador y es la garantía de precio de venta, como existe en
otros países del mundo a través de una bolsa y un mercado regulador. Ahí usted puede tener una previsibilidad para el negocio.
Eso es bastante complicado de manejar acá.
Las entidades y gremiales hablan mucho de la caída del stock vacuno porque estuvimos afectados por varios años de sequía. A mi
entender, es clave aumentar los pesos de las carcasas. Muchas veces faenamos animales con 410-420 kg con una carcasa de unos
220-230 kg. Con el confinamiento podríamos mejorar para tener carcasas próximas a los 290-300 kg y, consecuentemente,
mejorar la calidad de la carne por una terminación más adecuada. Esto sería también una forma de obtener más rentabilidad.
Paraguay trabaja mucho con animales enteros terminados en pasturas y muchas veces son carcasas que presentan muy poca
grasa; eso baja la calidad de nuestra materia prima y los cortes.
Tenemos que trabajar más a nivel de genética, nutrición.
El próximo año vamos a tener más de una nueva planta frigorífica en Paraguay. Eso es bueno para el confinador y el ganadero.


